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Eco gibt's jetzt zweimal in Berlin

Eco World Communications GmbH in Berlin
hat zur Verbesserung der Kundenbetreuung
den Vertrieb fiir die Calling Card Kunden in-
nerhalb von Berlin an die neugegriindete Eco
Berlin ausgelagert. «Wir wollen damit Ge-
schiftsaktivititen biindeln, um zukiinftig so-
wohl den weltweit veriretenen Reselling-Kun-
den, als auch den Berliner Call Shops und
sonstigen Einzelhdndler weiterhin erstklassi-
gen Service zukommen zu lassen», so Pavel
Fomine, Geschéftsfiithrer der neuen Eco Ber-
lin und gleichzeitig Vertriebsleiter der Eco
World Communications GmbH.

Gegriindet wurde
die Eco World Com-
munications 1996
von Yilmaz Aras,
der zusammen mit
dem Vertriebsleiter
Pavel Fomine Eco
World Communica-
tions zu einen der
umsatzstirksten
Calling Card Resel-
ler Europas ge-
macht hat. Thre tiir- ;
kische, bzw. russi-
sche Herkunft hat
sich beim Vertrieb
als duferst positiv
bemerkbar erwie-
sen - sind doch Tiirkisch und Russisch die
nach Deutsch mit Abstand meistgesprochen-
sten Sprachen in Deutschland.

Mehr als 3 Millionen Menschen in Deutsch-
land sind in einem der GUS-Staaten geboren.
Unter der Vertriebsleitung von Pavel Fomine
ist es Eco wie kaum einem anderen Unter-
nehmen gelungen, diese Zielgruppe zu errei-
chen und mit den Produkten SOS, Balabolka,
Vitamin, Impuls und dem Bestseller Unicall

russisch-tiirkische Allianz: Pavel Fomine & Yilmaz Aras

giinstige Auslandsverbindungen in die GUS-
Staaten anzubieten.

Empfehlung von Yilmaz Aras an Handler von
Calling Cards:

Verkaufsstellen von Calling Cards sollten
sich immer gut informieren iiber die Her-
ausgeber der Karten. Welcher Anbieter ist
schon lange auf dem Markt ist und wer ist
neu?

Viele Shopbetreiber sind schon so oft tibers
Ohr gehauen worden von irgendwelchen Un-
ternehmen, die heute da waren und irgend-
wann dann
nicht mehr...
Was nutzen die
. besten Tarife,
. wenn die Karten
| morgen viel-
¢ leicht nicht
" mehr funktio-
nieren! Viele
Hindler kennen
das Problem
und sitzen im-
mer noch auf ir-
gendwelchen
Karten, die heu-
te nur noch ein
Stiick Plastik
wert sind.

Ich kann nur empfehlen:

Der Markt ist sehr schnell mit den Informa-
tionen iiber verschiedene Anbieter. Seien sie
wachsam und immer vorsichtig! Oder kau-
fen Sie nur Karten von Herausgebern, die sie
auch kennen. Achten Sie immer darauf, dass
Sie eine Garantie fiir Ihre Karten haben.
Sonst konnen Sie mit Calling Cards viel
mehr Geld verlieren als Sie ansonsten ver-
dient haben! [bh]



